
——Ihr Unternehmen ist uns wichtig
Fachhandelspartner-Programm von Dahua

Über Dahua
Dahua Technology ist ein führender Produkt- und Lösungsanbieter in der globalen Videoüberwachungsbranche. Im 

Jahr 2015 hatten wir laut dem IHS 2016-Bericht den zweitgrößten Marktanteil am globalen Markt für Videoüberwa-

chungsausrüstung. 

2016 belegten wir gemäß a&s Security 50, wo Akteure der globalen Sicherheitsbranche nach dem Gesamtumsatz 

an Sicherheitseinrichtungen bewertet werden, den 4. Platz.

We Care About Your Business, Dec 2016

Dahua Technology GmbH
Monschauer Straße 1, 40549 Düsseldorf, Deutschland.
0049 /(0) 171 3296389
Email: sales.de@global.dahuatech.com
www.dahuasecurity.com/de

 Design and speci�cations are subject to change without notice.*
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Quality by design

Distributed  by



Fachhandelspartner-Programm von Dahua
Dahua ist davon überzeugt, dass eine enge Zusammenarbeit mit Systemintegratoren, Werte-Installateuren und 
Wiederverkäufern große Vorteile für beide Parteien bringt. Dahua setzt sich für eine strategische Partnerschaft ein 
und unterstützt gemeinsame Entwicklungen in der Branche. 

Wir bieten Ihnen die Möglichkeit, Ihr Unternehmen auf die nächste Ebene zu führen. Dahua verfügt über ein 
grundsolides Kooperationsprogramm, das auf die weitere Expansion Ihres Geschäfts und die Maximierung Ihrer 
Lösungsangebote ausgelegt ist. Dieses Programm wurde erstellt, um mit Ihnen eine langfristige Beziehung aufzu-
bauen und bietet Ihnen die Dienste und Ressourcen für das Management von attraktiven Gewinnspannen.

Dahua bietet Partnern eine maximale Unterstützung für ihre Geschäfte. Ein gemeinsam vereinbarter 
Geschäftsplan dient als Grundlage für eine erfolgreiche Partnerschaft. 

Als geschätzter Partner haben Sie rund um die Uhr Zugang zu Produktinformationen, Marketingressourcen, 
Kampagnen, Verkaufswerkzeugen, Training und Anreizen. Darüber hinaus erhalten Sie die neuesten Nachricht-
en, Aktionen und aktuellen Angebote sowohl von Dahua wie auch von Dahua- Vertriebspartnern.

Das Fachhandelspartner-Programm von Dahua bietet Teilnehmern auf allen Ebenen des Programms eine Reihe von 
Vorteilen.
Wir schätzen das Engagement unserer Partner und honorieren Ihre Loyalität mit erweiterten und exklusiven 
Vorteilen.

Wir sind dem 
Erfolg unserer Kunden 
verpflichtet

DAHUA TECHNOLOGY CO., LTD.
No.1199 Bin’an Road, Binjiang District, Hangzhou, China. 310053
Tel: +86-571-87688883    Fax: +86-571-87688815
Email: overseas@dahuatech.com
www.dahuasecurity.com

Ihre Vergütung wächst

Schlüsselvorteile von Dahua-Partnern

Das DPP schafft die Grundlagen zur Differenzierung Ihres Geschäfts

Ihrer Ertragskraft 
verpflichtet

Mehrwert für 
Ihre Kunden

Neueste 
Branchenentwicklung

Maximierung Ihres 
Geschäftspotenzials
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Diamond

Gold

Silver

Die Partner sind in 3 Ebenen kategorisiert, die Zugang zu Unterstützung vor und nach dem Verkauf sowie Market-
ingmaterialien und Training umfassen. Die Partnerebenen erfordern selbstverständlich entsprechendes Engage-
ment mit großen Vorteilen.

Strukturen der Partnerebenen Hauptpositionen

jährliche Umsatzerwartung zu einem 
Umsatzvolumen von € 65.000

jährliche Umsatzerwartung zu einem 
Umsatzvolumen von € 45.000

jährliche Umsatzerwartung zu einem 
Umsatzvolumen von € 15.000 

Projektregistrierung/Rabatt Demo-Geräte mit Preisnachlass

Technisches Training Project  Support

Technischer Support Zusammenarbeit bei der Roadmap

Fester Kundenbetreuer Medienplanung

Hauptkategorien

Kommerzielle 
Unterstützung

Technische 
Unterstützung

Sales & Marketing 
Unterstützung

Hauptpositionen Silver Gold Diamond

Rabatt MSRP

Volumenrabatt

Der Projektrabatt richtet sich nach Projektgröße und Händlerstufe. 
Die genaue Information wird durch den regionalen 

Dahua-Sales bestätigt werden.

Gewährleistung

Projektregistrierung

Marketingpaket

Training

Projektunterstützung

Technische
Unterstützung

Demogeräte Rabatt

Roadmap
Zusammenarbeit

Account-Planung

Engagierter 
Account  Manager 

Weiterleitung der Dahua
Kundenkontakte 

Dahua Partner Event

Monatliche eNews

Marketingmaterial 
Unterstützung
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Mit der Teilnahme am Fachhandelspartner-Programm haben Sie Anspruch auf besondere Preisnachlässe Ihres 
Vertriebspartners, womit Sie dem Wettbewerb einen Schritt voraus sind. Das hilft bei der Verbesserung Ihrer 
Ertragskraft oder Sicherung eines preisempfindlichen Projekts.

Der Mengenrabatt basiert auf dem Jahresumsatz des Partners.

Produktqualität, Zuverlässigkeit und Support sind die wichtigsten Anliegen für Sie und Ihre Kunden. Als Mitglied des 
Fachhandelspartner-Programms erhalten Sie weitere Gratisgarantien. 
Den Garantiezeitraum für Dahua-Produkte finden Sie in Anlage 1. 

Als Hilfe für erfolgreiche Abschlüsse von Geschäftsanbahnungen haben Partner auf allen Ebenen des 
Programms Anspruch auf zusätzliche preisliche Unterstützung für Großprojekte.
Unterschiedliche Rabattebenen können unseren Programmteilnehmern entsprechend der Projektgröße 
gewährt werden.
Besondere Projektpreise sind von der umsatzabhängigen Rückerstattung ausgenommen. 

Kommerzielle Unterstützung

Exklusive Preisgestaltung

Kommerzielle Unterstützung

Garantie

Projektregistrierung

Mengenrabatt

Mengenrabatt

• Silver-Partner

   UVP minus 43 % auf Dahua-Produkte; 

   1 % Nachlass (Rückerstattung) auf Dahua-Produkte bei Erreichung des Jahresumsatzes

• Gold-Partner

   45 % Nachlass auf den UVP für Dahua-Produkte; 

   3 % Nachlass (Rückerstattung) auf Dahua-Produkte bei Erreichung des Jahresumsatzes

• Diamond-Partner

   47 % Nachlass auf den UVP für Dahua-Produkte; 

   5 % Nachlass (Rückerstattung) auf Dahua-Produkte bei Erreichung des Jahresumsatzes
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Fachhandelspartner können Marketinghilfen für besondere Projekte wie auch für laufenden Bedarf beantra-
gen. Verfügbare Marketingmaterialien umfassen das Dahua-Logo, Markenschilder, Produktbroschüren und 
Produktkataloge.

Dahuas Neuigkeiten erfahren Sie zuerst. Sie erhalten E-Mails oder Benachrichtigungen zu besonderen Verkauf-
saktionen, Events und Technologie-Updates. Sie erhalten ebenfalls Dahuas vierteljährliches E-Newsletter für 
Partner, die Fachhändler sind, der Sie über die neuesten Erfolgsnachrichten und Produkte auf dem Laufenden 
hält.

*Weitere Unterstützung ist nachstehend aufgeführt.

Wenden Sie sich für weitere Informationen an Ihren Regionalen Verkaufsleiter, Verkaufsrepräsentanten im Innendienst oder Vertriebspartner.

Wir wissen, dass Training auf jeder Partnerebene kritisch ist. Dahua befähigt seine Partner 
durch Online- und Praxis-Training.
Die Partner werden zu Trainingsveranstaltungen in ihrem Gebiet sowie regional und 
national eingeladen.
Kostenloses Dahua-Training und Dahua-Zertifizierung

Dahua engagiert sich, zertifizierte Dahua-Partner mit Lösungen zu versorgen, die ihre 
Kunden unterstützen und auf die sie sich verlassen können. Für die unterschiedlichen 
Kundenebenen bietet Dahua die entsprechende Projektunterstützung und technischen 
Support.

Technischer Support

Kostenloses Training

Verkaufs- und Marketingunterstützung

Projektunterstützung und technischer Support

Demonstrationen von Produkten und Lösungen sind ein entscheidendes Element beim 
Erlangen des Vertrauens von potenziellen Kunden in Ihrem und unserem Geschäft.
•  Gold-Partner: 5 % Nachlass 
•  Diamond-Partner: 5 % Nachlass 
basierend auf dem Einkaufspreis, max. 2 Stück je Modell, max. 30 Stück pro Jahr

Demo-Einheit

Zusammenarbeit bei der Roadmap Fester Kundenbetreuer

Medienplanung Weiterleitung von Dahua-Hinweisen

Dahua-Partner-Event Monatliche Nachrichten

Marketingpaket Unterstützung mit Marketingmaterialien
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*based on purchase price, each model
  max 2 pcs, max 30 pcs per year

Diamond

Sample order

20% off

15% off

10% off

Gold Silver



Bei allen Bestellungen sind unsere Fachhandelspartner verpflichtet, unsere App zum Scannen aller gekauften 
Produkte zu verwenden, um die entsprechenden Aufzeichnungen zu haben. Dahua verfolgt alle Daten in der 
App mit den Vertriebspartnern für die Berechnung des Jahresumsatzes.

Teilnahmevoraussetzungen
App-Registrierung

• Einkauf bei einem autorisierten Dahua-Vertriebspartner
• Umsatzgarantie
• Fähigkeit zu notwendigem technischen/personellen Support
• Vertraulichkeitsvereinbarung
• Angebot von Komplettlösungen und Demo-Ausrüstung
• Jahresumsatz- und Marketingplan
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No.2
Den QR code scannen

No.1
APP REGISTRIERUNG

APP ist ergänzend 
für Händler. 

Beim scannen des 
QR-Codes, werden 

Verkaufsinformationen zum 
Backendsystem übertragen. 

Dahua hat das Recht alle 
Kaufinformationen zwischen 
Händlern und Distributoren 

zu prüfen.

No.3
DATA

Der jährliche Preisnachlass
/Rabatt wird auf grund der 
App-Daten berechnet.

No.4
DAHUA NEWS

Händler warden mit den 
aktuellen Neuigkeiten von

 Dahua versorgt.
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Strukturen der Partnerebenen 

Produktkategorie Garantiezeit

Netzwerkkameras 36 Monate

36 Monate

36 Monate

36 Monate

36 Monate

36 Monate

36 Monate

24 Monate

24 Monate

24 Monate

24 Monate

12 Monate

12 Monate

12 Monate

12 Monate

12 Monate

12 Monate

12 Monate

HDCVI-Kameras

Zubehör

Wärmebildkameras

*4MP Objektiv & HDCVI Zubehör 

*Kabellose Geräte (PFM88 Serie) & Tester

*Austauschteile: PSR-TS, elektr. Machinen, 
Gurt, Wischer, Ventilatoren

PTZ-Dome

*Austauschteile: Koaxialkable, PSR-TS, elektr. 
Machinen, Gurt, Wischer

Intelligentes Transportsystem

Speicher

Intelligente Gebäude

Zentralsteuerung

Bilder und Grafiken

Intelligente Server

*Blitzlich, LED Licht.

*Tastatur

*Batterie des tragbaren mobile Gerätes
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Den Garantiezeitraum für Dahua-Produkte

Anlage 1


